Vein’Art : L'innovation
par la personnalisation.

Transformez l'equipement
medical de mobilite en levier de
differenciation commerciale.

Présentation B2B : Fabricants,
Distributeurs et Partenalires.



L'Approche Standard La Dimension Vein'Art

Objet purement medical Objet identitaire
et fonctionnel. | et valorisant.
Esthétique standardisée [~ Esthetique sur-mesure
et uniformisée. N | g . (couleurs, motifs, textures). ‘
Choix dicte par la =0 i Choix guide par l'envie 4

contrainte clinique. et la liberte creative. 4

Materiel souvent subi | Materiel approprie et
par l'usager. assume par l'usager.

Un concept global : allier I'exigence technique du dispositif medical

a la liberte d'expression de l'usager.




Pourquoi la personnalisation
est devenue une necessite.

Appropriation

L'acceptation psychologique.
Le dispositif médical devient
moins étranger ; il se transforme
en un objet personnel et familier.

Estime de soi

Le changement de regard.
Affirmer son identité dans
l'espace public pour décomplexer

la vision du handicap.

Soin accru

La valorisation de l'equipement.
Un usager fier de son mateériel a

naturellement tendance a mieux
I'entretenir et a le préserver.



Votre nouveau levier de croissance commerciale.

| I
Différenciation concurrentielle Vente additionnelle (Up-Selling)
Démarquez-vous de la standardisation. E Créez une nouvelle ligne de revenus.
Proposez une offre unique et mémorable | Intégrez une option premium a forte valeur
face aux catalogues traditionnels. — percue lors de la vente du matériel.

Expérience Client (CX) _ Valorisation de Marque
Modernisez l'acte d'achat. Sublimez vos points de vente et vos
Ajoutez une dimension émotionnelle, humaine et catalogues avec du matériel au design
esthétique a une démarche souvent purement attractif et novateur.
climque.




La base solide : st
Une offre catalogue
accessible et immédiate.

ilE ==

Déploiement rapide :
Simple A stocker,
facile a proposer

én point de vente.

10k e

Formats variés :
Collections thémati-
ques, planches de
stickers, formats A4,

patterns répétitifs.

Plus de 700 références
preétablies.

1. il

Modularité : Ajustable et |
adaptable aux besoins
immeédiats de vos clients.



L'expertise sur-mesure .
L'intéegration parfaite par la technique.

Le Covering [Adhesif) :

Inspine e | automohile

Rendu wisue puissant, idéal pour
habiller et surfaces PHANDS, W
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L'Hydrographie :

Transfert par l'eau
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Les enjeux industriels .
De la contrainte nait lexcellence.

Une intégration premium nécessite une rigueur d'ingénierie absolue.

1. Etude & Gabarits 2. Demontage & Acces 3. Traitement & Finition

Le covering exige une précision millimétrée. L"hydrographie nécessite un acces direct a la Application de la personnalisation dans nos
Nous travaillons & partir de vos plans et piéce nue. Le traltement de piéces démonties ateliers selon des standards de qualité
dimensions exacles pour garantir un est le seul garant d'un rendu profassionnel at rigouraux.

habillage sans défaut, d'une durabilité maximale,

Ces prerequis techniques sont la base d'un partenariat industriel sérieux.




La vision : Lintégration Constructeur
via les Kits integraux

L5

'Evolution Naturelle : Passer du
sur-mesure unitaire a la
personnalisation industrialisée

N

Le Concept : Développer des kits de
personnalisation totale (Covering +
Flasques + Eléments hydrographiés),
pré-penseés et pré-découpés pour
vos modeles phares.

L'Objectif B2B : Proposer des
solutions prétes a I'emploi,

commercialisables a grande echelle,
et integrees directement dans vos
catalogues des la sortie d'usine.




La logique de partenariat : Co-construire I'avenir de la mobilite.

Votre Expertise L'Expertise Vein'Art

Fourniture des N K . |
gabarits CAQ Y Ingénierie de

Acchs . . personnalisation
dimnidos JF'V/ Le Nouveau el
*| Standard | P %

% duMarcheé | Design créatif

Controle qualité
Connaissance usager - & 4 N esthétique

Expertise chnigue

Réseau de distnbution

Une offre hybride inédite : un dispositif médical irréprochable doté d'une identité visuelle unique.



Ne vendez plus

seulement une fonction. _

Vendez une identite.

Vein'Art n'est pas de la décoration, c'est une
nouvelle approche du dispositif médical.
Offrez la liberté créative a vos usagers,

et saisissez une nouvelle opportunite de
marche.

Contactez-nous pour étudier l'intégration
de Vein’Art a vos modeles phares.

Florian — Vein'Art

Tel : 06 25 54 11 88
Web : https://veinart.groupefloteuil fr/




